
FORMATION PROFESSIONNELLE CONTINUE  - COMMERCE ET VENTE

MAÎTRISER LES MARCHÉS PUBLICS

2 jour / 14h

Connaître et maîtriser le processus des marchés
publics pour y répondre efficacement 

Toute personne concernée par l'élaboration de
réponses aux appels d'offres

Qu’est ce qu’un appel d’offre ? 
Définition et principes fondamentaux 

Dispositions applicables aux pouvoirs
adjudicateurs / aux entités adjudicatrices 
Champ d’application et principes fondamentaux
Dispositions générales Passation des marchés
Exécution des marchés Disposition relatives au
contrôle Disposition diverses 

L’exécution financière des marchés publics 
Les clauses de garanties financières L’avance La
détermination du prix de règlement Le paiement L’aide
au financement des entreprises 

Suivre l’actualité des marchés publics 
Veille sur l’actualité des marchés publics Annuaire des
sites des marchés publics   

Répondre efficacement aux marchés publics :
la procédure 
Les formulaires DC La liste des codes CPV Marchés
Publics   

Répondre efficacement aux marchés publics :
le contenu 
Les aspects commerciaux de l’offre Les
renseignements  relatifs à l’entreprise Les
caractéristiques à mettre en avant La valorisation des
atouts différenciateurs Les aspects contractuels de
l’offre 

La présentation de l’offre 
Structurer le plan de la réponses La constitution d’un
dossier “type” Les erreurs à éviter 

La dématérialisation 
Décryptage du nouveau code réglementaire Les
différentes étapes pour sécuriser ses dossiers de
candidatures électroniques 

Comment répondre à un appel d’offre privé 
Mise en évidence des différences à surveiller dans les
réponses aux marchés privés et dans la finalisation de
ces marchés 

Le DUME (Document Unique de Marché
Européen) 
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